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OneSignal: User model

https://documentation.onesignal.com/docs/en/users

OneSignal: Event-driven Journeys

https://documentation.onesignal.com/docs/en/event-driven-journeys

OneSignal: Push overview

https://documentation.onesignal.com/docs/en/push
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https://www.ixc.co.kr/assets/campaign-send-checklist
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	설계한 조건을 시험 가능한 질문으로 바꿉니다
	계정·동의·작업 공간이 다른 표본을 준비합니다
	이벤트 순서와 재시도가 달라지는 경우를 봅니다
	수신 화면과 다음 화면을 같은 시험으로 묶습니다
	기대 결과와 관측 사실을 나란히 기록합니다
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